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Versicherungen tUber Makler: oft pertin, 26.09.2023
gunstiger als bei einem Online-Vergleich

e Der Versicherungsabschluss bei Maklern ist oft giinstiger, als eine Versicherung
ohne Beratung online abzuschlielRen.

e Makler bieten passende und oft glinstigere Angebote als reine Online-
Vergleichsportale oder raten gegebenenfalls sogar von einer Versicherung ab.

e Kunden profitieren im Schadensfall: Der Service von Maklern erhoht sehr oft die
Erfolgschancen bei der Schadensregulierung.

Immer mehr Menschen in Deutschland schlieRen Versicherungen online ab, da sie im
Internet glinstigere Angebote als bei Maklern erwarten. Dabei konnen Kunden oft durch
Beratung und Unterstiitzung eines unabhangigen Versicherungsmaklers bei
Vertragsabschluss, aber auch im Schadensfall sparen. Von diesem Service kdnnen Kunden
bei einem reinen Online-Vergleich nicht profitieren.

Die sieben Argumente fiir den Abschluss beim Makler

1. Makler helfen, die passende Versicherung zu finden, welche im Schadensfall auch
wirklich leistet.
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2. Makler bieten oft glinstigere Kombiprodukte, die nicht unbedingt online erhaltlich
sind.

3. Makler haben meistens nicht nur den Preis, sondern das Preis-Leistungs-Verhaltnis
im Blick. Kunden sparen zwar so nicht kurzfristig, aber langfristig Geld, Zeit und
Nerven.

4. Hohe Preise halten Kunden oft von einem Versicherungsabschluss ab. Bevor
Kunden auf den Versicherungsschutz verzichten und die Kosten im Schadensfall
selbst tragen, konnen Makler mitunter gilinstigere Alternativen flir einen
Basisschutz anbieten.

5. Makler unterstiitzen den Kunden, im Antrag korrekte und sinnvolle Angaben zu
machen. Das ist wichtig, damit der Versicherungsbeitrag oder die
Versicherungssumme richtig festgelegt wird und der Versicherer im Schadensfall
zahlt.

6. Makler konnen im Schadensfall Kunden bei der Kommunikation mit dem
Versicherer unterstutzen. Dies kann maligeblich darliber entscheiden, ob die
Versicherung zahlt.

7. Makler konnen vom Abschluss unnétiger Versicherungen auch ganz abraten.

Diese Argumente sind Resultat taglicher Erfahrungen von der transparent-beraten.de
GmbH, die sowohl Makler-Beratung als auch Online-Vergleiche anbietet.

Den vollstdndigen Beitrag, alle Argumente im Detail und reale Praxisbeispiele unserer
Makler finden Sie hier: https://www.transparent-beraten.de/2023/09/25/makler-vs-online-

vergleich/
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